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Понятие «единорог» применительно к сфере высокотехнологичного предприниматель-
ства было концептуализировано венчурным инвестором Эйлин Ли в 2013 г. Согласно ис-
ходным критериям, компания «единорог» должна была являться частным, не вышедшим
на биржу стартапом с оценочной рыночной капитализацией, превышающей 1 млрд дол-
ларов США. На момент формирования концепции идентифицировалось лишь 39 органи-
заций, соответствующих данным параметрам [1].

Как установлено в исследовании Harvard Data Science Review, динамика роста стои-
мости стартапов, основанных в период с 2012 по 2015 год, вдвое опережала аналогичный
показатель для компаний, созданных в интервале 2000–2013 годов [2]. В частности, до-
стижение отметки в 100 млн долларов оценки для технологического стартапа в течение
2010–2017 годов оставалось относительно редким событием: на всей территории Европы
его достигли лишь 850 компаний. Тем не менее, венчурные инвесторы, признавая их вы-
сокий потенциал, прогнозировали скорый переход данных компаний в категорию едино-
рогов. Эмпирические данные подтверждают, что примерно десятая часть этих стартапов
достигла капитализации в 1 млрд долларов менее чем за четырёхлетний период [3].

К 2018 году мировая «популяция» частных компаний-единорогов достигла 119. В их
числе 16 американских стартапов, а также первый испанский представитель данной кате-
гории – компания Cabify. Эксперты, однако, отмечают существенные различия в управлен-
ческих моделях на разных этапах развития высокотехнологичных компаний. Как указыва-
ет Кари Кулоярви, управляющий партнёр McKinsey & Company, компетенции, необходи-
мые для успешного запуска и первоначального масштабирования стартапа, могут оказать-
ся недостаточными для трансформации масштабируемой компании в устойчивое крупное
предприятие [3].

Наиболее значительный рост численности единорогов наблюдался в 2021 году, что
ознаменовало беспрецедентный этап для венчурной индустрии. За этот период было при-
влечено 71 млрд долларов венчурных инвестиций в 340 новых компаний, что привело
к появлению рекордного количества единорогов, превысившего совокупный показатель
пяти предшествующих лет [5].

Испанские «единороги» формируют новую модель трансформации экономики, фоку-
сируясь на узких B2B-нишах и интеграции ESG-принципов. Такие компании, как Cabify,
Job&Talent, TravelPerk, Recover и Factorial, достигают статуса «единорога» рекордно быст-
ро — за 1–2 года, модернизируя традиционные отрасли через цифровые платформы и
устойчивые практики. Их успех строится на трёх ключевых факторах: концентрации в
технологических кластерах Мадрида и Барселоны, симбиозе международных и локаль-
ных инвесторов, а также государственной поддержке, включая Закон о стартапах 2022
года, снижающий налог на прибыль до 15% [6].

Однако рост испанских «единорогов» сталкивается с рисками, связанными с прогнози-
руемым замедлением экономики Испании и регуляторной фрагментацией ЕС. Несмотря на
это, их стратегии — гибридизация технологий, фокус на B2B-сегментах с высоким порогом
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входа и быстрое глобальное масштабирование через модульные платформы — демонстри-
руют жизнеспособную альтернативу конкуренции с tech-гигантами. Опыт Испании слу-
жит актуальным примером для стран со средним уровнем развития стартап-экосистем, по-
казывая, как даже в условиях турбулентности можно создавать прорывные бизнес-модели,
сочетающие инновационность, адаптивность и социальную ответственность.

По данным на 2025 год начитывается 1711 компаний «единорогов». Тенденция по за-
медлению роста венчурных инвестиций в последние года сохраняется: 2025 год - 53 ком-
пании против 127 в 2024 году. Необходимо отметить, что впервые с 2021 года шесть из
пятнадцати стран-лидеров, концентрирующих 93% всех компаний «единорогов», показали
сокращение числа миллиардных венчуров [7]. Все больше инвесторов в единорогов отдают
предпочтение компаниям, развивающим технологии искусственного интеллекта.

Феномен «единорогов» трансформировался из исключительного индикатора в систем-
ный элемент глобальной инновационной экономики. Успех экосистем, подобных испан-
ской, демонстрирует важность симбиоза государственной поддержки, венчурного капи-
тала и кластерной модели развития. Ключевым вызовом для таких компаний остается
переход от гиперинвестированного стартапа к устойчивой и прибыльной корпорации. Бу-
дущее сектора определяется не столько статусом «единорога», сколько способностью стар-
тапов сочетать технологические прорывы, жизнеспособные бизнес-модели и долгосрочное
стратегическое управление.
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